
Key Account Manager in Düsseldorf (d/w/m) 

DANIELI – DAS UNTERNEHMEN

DANIELI Germany GmbH ist ein Tochterunternehmen 
von DANIELI & C. Officine Meccaniche S.p.A., dem 
italienischen Komplettanbieter von Rohstoffen bis zu 
Fertigprodukten in der Metallindustrie.

Wir sind ein Team von insgesamt rund 75 Mitarbeitern 
mit fundierten Kenntnissen unseres Geschäfts an zwei 
Standorten in Düsseldorf und Meinerzhagen.

Kommen Sie zu DANIELI Germany, wo Innovation, 
Zusammenarbeit und persönliches Wachstum 
zusammenkommen.

HAUPTAUFGABEN

o Kontinuierliche Kundenzufriedenheits-
analysen

o Regelmäßige Kundenbesuche

o Verantwortung für die kontinuierliche, 
interne und externe Koordination und 
Kommunikation innerhalb der eigenen 
Projekte

o Verhandeln mit Kunden, Lieferanten und 
Partnern

o Enge Zusammenarbeit mit Regional- und 
Projektverantwortlichen

o Akquisition von Neugeschäft

o Verhandlung der technischen Angebote 
bei Kunden im In- und Ausland

o Erkennen von Markttrends

o Reporting an Geschäftsführung und 
Mutter-Konzern.

WIR BIETEN IHNEN

o Unbefristete Vollzeitbeschäftigung
o Flache Hierarchien
o Integration in eine weltweit agierende 

Unternehmensgruppe
o Schulungsangebote
o E-Ladestation
o Bikeleasing
o Dynamisches Arbeiten im internationalen 

Team.
KONTAKT
E-mail: hr.germany@danieli.com
https://danieli-germany.de/en/careers/

FACHLICHE / PERSÖNLICHE ANFORDERUNGEN

o Mehrjährige Berufserfahrung im technischen 
Vertrieb vor allem im Bereich „Long-Products“

o Ausgeprägte Marktkenntnisse in der Stahlbranche
o Hohe Vertriebsaffinität und vorhandene 

Kundenbeziehungen
o Sicherer Umgang in Vertragsrecht
o Branchenerfahrung gewünscht
o Erfahrung im KAM erwünscht
o Sprachkenntnisse Deutsch / Englisch (C1)
o Digitale, fachspezifische Kenntnisse
o Hohe Reisebereitschaft (70 %).
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